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Auf den “Ohne den Mehrwert von
PUNKT CHARTA wdre mein Job,

so erfolgreich wie ich ihn

gerade mache, fur mich gar

nicht moglich!”

Kim Hahn

c H A R T A Versicherungsmaklerin

aus Bad Munstereifel
versichern verbindet

Mehrere hundert Versicherungsmakler:innen in ganz
Deutschland schatzen den Dialog, die Prinzipien der Solidaritat
und Kooperation im CHARTA-Verbund. Im Gegensatz zu den
meisten Pools und Verbunden sind unsere Partner zugleich
Miteigentumer als auch Aktiondre der CHARTA AG - die wohl
direkteste Form der Mitbestimmung im Maklermarkt.

CHARTA steht fur einen neutralen, unbeschrankten Marktzugang, volle
Transparenz zu Produktgebern und Produkten, erprobte Marketing-
konzepte, optimierte Arbeitsprozesse, leistungsfahige Software und
vieles mehr. Als Gemeinschaft engagierter Versicherungsmakler
entwickelt CHARTA Gestaltungsanspruch und Nachfragemacht am
Markt. Als Partner von CHARTA nimmst du Einfluss auf
Maklervertrage, Konditionen, Produkte und Services der
Versicherer.



CHARTA ist ein Verbund von uber 400 Versicherungs-
makler:innen aus ganz Deutschland, die verstanden haben,
dass man als Unternehmer:in nur gemeinsam und mit Freude

auBBergewohnlich gute Ergebnisse produzieren kann.

01 Der CHARTA Verbund und seine Vorteile fir
Versicherungsmakler:innen.

Erfahre mehr Uber der Verbund von Versicherungsmakler:innen und wie
dieser dir sowohl deinen Alltag erleichtert, als auch deine Umsatze steigert.

02 Sonderkonzepte und CHARTA Spezialpolicen
fur Versicherungsmakler:innen.

Exklusive Versicherungskonzepte und Spezialpolicen fur die Kunden der
CHARTA Makler:innen. Gestaltet von CHARTA Versicherungsmakler:innen.

03 Die Probepartnerschaft und die regionalen
CHARTA Stammtische.

Deine Moglichkeit. Wir laden dich herzlich zu dem Besuch eines Stammtisches
und einer Probemitgliedschaft bei CHARTA ein.
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CHARTA VERBUND

VORTEILE

Versicherungsmakler:in, Direktanbindungen, Maklerpool und

dann noch ein Verbund? Ja, naturlich! Als Unternehmer:in liefert

dir ein Verbund geballte Krafte fiir groRBeren Einfluss, wachsende

Umsatze und starke Verbindungen.

Gerade in der heutigen Zeit ist es
wichtig, als Unternehmer:in starke
Verbindungen zu haben. Sowohl zu
Kunden, als auch Geschaftspartnern.
CHARTA macht das einfach méglich!
Spezialisierung auf einen Bereich

macht dich zwangslaufig zum Experten.

Du kannst jedoch auch ohne feste
Positionierung oder Zielgruppe die
Vorteile von CHARTA fur dich nutzen.
Die Gemeinschft erméglicht es dir,
deine Arbeit so zu gestalten, dass du
ausschlieBlich mit deinen Lieblings-
themen zu tun hast.

,Hier kann ich auf
die Kraft, die Ex-
pertise und das
Unternehmertum

des gesamten Ver-
bundes zahlen!”

Sebastian Arnz
Versicherungsmakler




Spezialisierung leben.

Mit CHARTA kannst du deiner Spezialisierung vollen
Fokus schenken und durch das breite Netzwerk an Ex-
perten trotzdem vollumfanglich beraten!

Gemeinsam noch erfolgreicher.

Der Verbund starkt dich, du starkst den Verbund. Die
vereinte Kraft vieler macht dich als Versicherungs-
makler in Zukunft noch erfolgreicher.

Mitbestimmen und gestalten.

Als Miteigentumer (Aktionar) von CHARTA hat deine
Stimme Gewicht und entscheidet Uber die Themen,
welche fur dich in Zukunft Prioritat haben.
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Sonderkonzepte

und Policen

Egal ob beitragsneutrale Leistungsverbesserungen, vergunstigte

Tarifkonditionen oder dynamische Produktentwicklung.

CHARTA Sonderkonzepte und Spezialpolicen liefern nicht nur

deinem Kunden massig Vorteile, sie sichern auch deinen Bestand.

CHARTA schutzt deinen Bestand vor
Einwirkungen von aul3en. Versucht

ein anderer Vermittler deinen Kunden
abzuwerben, bedeutet das automatisch
Nachteile fur eben diesen.

Du hast die Méglichkeit, z.B. als Teil
der Beirate von CHARTA bei der Gestal-

tung von Versicherungslésungen aktiv
mitzuwirken. Die Produkte der CHARTA
kommen also ausschliel3lich aus der
Hand der Versicherungsmakler:innen.

Ein unschlagbarer Vorteil fur deine
Kunden und fur deinen Umsatz.

,Mein Kunde ist
ein Individuum,
also benotigt er
auch individuelle

Losungen.
CHARTA macht
das moglich.”

Bernd Offermanns
Versicherungsmakler




Produkte gestalten.

Durch den Verbund im Ricken hat die CHARTA die

notige Relevanz, um bei Versicherern spezielle Kon-
ditionen, gestaltet durch die Makler durchsetzen zu
kénnen.

Bestandsschutz vereinfacht.

Die Konzepte und Policen der CHARTA sind exklusiv.
FUr Wettbewerber wird es also fast unmaoglich, die Ver-
trage deiner Kunden anzugreifen.

Tarife auf Radern.

Die Konzepte der CHARTA orientieren sich dynamisch
am Markt. In vielen Fallen kénnen Vertrage sogar
mehrere Jahrzehnte im Ursprung bestehen bleiben.
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Probepartnerschaft
und Stammtische

Unser Angebot an dich: 180 Tage alle Vorteile testen.

Du tragst dabei kein Risiko und musst dich nicht langfristig
binden. Gleichzeitig hast du die Moglichkeit von allen CHARTA

Dienstleistungen zu profitieren.

Wir laden dich herzlich ein, einen unserer
regionalen Stammtische in deiner

Nahe zu besuchen. So lernst du einige
der CHARTA Mitglieder personlich
kennen.

Die Stammtische dienen der Geselligkeit,
jedoch auch dem Austausch von

Erfahrungen, Best Practice Beispielen
und aktuellen Fallen.

CHARTA Mitglieder erreichen ihre Ziele
gemeinsam und gestalten Ihren Alltag,
Ihre Unternehmen und Ihre Angebote

mit CHARTA vollkommen selbstbestimmt!

,Ich schatze den
Austausch und die
Stammtische und
lasse mich gerne
von den

Mitgliedsbetrieben
dort inspirieren.”

Hans Kurtzweg
Versicherungsmakler




Erfolgreich testen.

Aktuell hast du die Moéglichkeit, den Verbund und alle
weiteren Vorteile der CHARTA zu testen, bis zu 180
Tage. Nimm dazu einfach Kontakt zu uns auf.

Regionale Stammtische

Die Makler:innen der CHARTA treffen sich regelmal3ig in
ihren Regionen zu Stammtischen. Geselliger Austausch,
gemeinsames Wachstum, du bist herzlich eingeladen.

Gemeinsam Ziele erreichen.

Mit dem Besuch eines Stammtisches oder einer Probe-
partnerschaft hast du die Mdéglichkeit, hautnah
mitzuerleben, wie CHARTA sich anfuhlt.




Die Vorteile der Stammtische und
Beirate bringen einen spurbaren Mehr-
wert fur die tagliche Praxis. Wir Ver-
sicherungsmakler:innen profitieren von
den einzigartigen Sonderkonzepten
und dem geballten »Know-how« aus
dem ganzen Netzwerk. Getreu meinem
Motto »Zusammenkommen ist ein
Beginn, Zusammenbleiben ein
Fortschritt, Zusammenarbeiten ein
Erfolg«, (Zitat Henry Ford), freue ich
mich, ein Teil dieses Verbunds zu sein.

Kontakt

c H A R T A CHARTA Borse fur Versicherungen AG

Schirmerstral3e 71
40211 Dusseldorf
https://partner.charta.de

versichern verbindet



Lass uns sprechen
KONTAKTIERE UNS

Uber unser Kontaktformular auf kannst
du ganz einfach Kontakt zu uns aufnehmen. Du erhaltst dann
innerhalb klirzester Zeit einen Ruckruf von einem personlichen
Ansprechpartner der CHARTA.

In einem personlichen Gesprach deine Umsatze zu steigern, weniger
erfahrst du nicht nur den Termin fur Aufwand mit alltaglichen Aufgaben zu
unseren nachsten Stammtisch in deiner ~ haben und Teil eines starken

Nahe. Du bekommst auch auf jede Verbundes zu sein, der dein Leben als
deiner Fragen eine (wenn du willst) Unternehmer:in bereichert, Gber dein-
ausfuhrliche Antwort von uns. en Beruf hinaus!

Mit CHARTA hast du die Méglichkeit Wir freuen uns dich kennenzulernen!

Hier findest
du mehr Infos:

https://partner.charta.de




